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I. Пояснительная записка по предмету «Бизнес технологии»
Рабочая программа предмета «Бизнес технологии» составлена в соответствии 
со следующими документами:

• Федеральный закон от 29.12.2012 № 273-ФЗ «Об образовании в 
Российской Федерации».

• Программа и методические рекомендации по учебному курсу 
«Предпринимательство для начинающих» автор Е.Савицкая, 2021 год.

Цель обучения: освоение учащимися системы понятий из сферы 
предпринимательства и инструментов ведения бизнеса на основе системно
деятельностного подхода, который обеспечивает активную учебно
познавательную деятельность обучающихся, а также формирование их 
готовности к попытке создания собственного бизнеса.
Задачи обучения:

• формирование системного знания о предпринимательстве;
• формирование умения принимать рациональные решения и оценивать 

их возможные последствия для себя и совей семьи
• формирование навыков самостоятельной и коллективной учебной 

деятельности;
• овладение навыками поиска актуальной информации в различных 

источниках и ее правильно оценки;
• овладение навыками использования теоретических знаний для решения 

практических задач;
• овладение навыками проектной деятельности на основе базовых 

экономических знаний;
• формирование умения применять полученные знания для исполнения 

социально-экономической роли предпринимателя;
• формирование способности к самоопределению в экономической 

деятельности;
• формирование уважительного отношения к своей и чужой 

собственности.

П. Общая характеристика учебного предмета «Бизнес технологии»
В рыночной экономике способность к предпринимательству рассматривается 
как один из факторов производства и является главным условием 
эффективного функционирования рынка. Поэтому в настоящий момент 
признается важность ознакомления учащихся общеобразовательных школ с 
основами предпринимательства.
Формы обучения:

• индивидуальная
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• парная
• групповая
• коллективная
• фронтальная

Методы организации и осуществления учебно-познавательной 
деятельности:

• словесные методы (проблемная беседа, диспут, дискуссия, публичное 
выступление учащегося с докладом);

• наглядные методы (демонстрация способов деятельности: способы 
решения задач, правила пользования приборами, демонстрация опытов, 
презентации);

• практические методы (самостоятельное выполнение творческих 
упражнений прикладной направленности, проведение учащимися 
опытов, исследовательской деятельности);

• логические методы (индукция, дедукция, анализ, синтез, сравнение);
• проблемно-поисковые методы (проблемное изложение знаний, 

эвристический метод, исследовательский метод);
• методы самостоятельной работы (методы управления собственными 

учебными действиями: учащиеся приобретают навыки работы с 
дополнительной литературой, с учебником, с ИНТЕРНЕТ, навыки 
решения учебной проблемы (проверка гипотезы, проведение 
эксперимента, выполнение исследовательской деятельности, 
составление презентации и её защита).

III. Описание места учебного предмета «Бизнес технологии» в 
учебном плане
Настоящая программа предназначена для обучающихся 8 классов и 
рассчитана на 34 часа в год (1 час в неделю).

IV. Планируемые результаты освоения учебного курса
4.1. Личностные результаты.
Важные личностные характеристики и установки выпускника:

• ориентация обучающихся на достижение личного счастья, реализацию 
позитивных жизненных перспектив, инициативность, креативность, 
готовность и способность к личностному самоопределению, 
способность ставить цели и строить жизненные планы;

• готовность и способность обеспечить себе и своим близким достойную 
жизнь в процессе самостоятельной, творческой и ответственной 
деятельности;

• готовность и способность обучающихся к отстаиванию собственного 
мнения, выработке собственной позиции;
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• гражданская позиция активного и ответственного члена российского 
общества, осознающего свои конституционные права и обязанности, 
уважающего закон и правопорядок;

• готовность к осуществлению собственных прав и свобод без 
нарушения прав и свобод других лиц, правовая грамотность;

• готовность обучающихся к конструктивному участию в принятии 
решений, затрагивающих их права и интересы;

• готовность и способность вести диалог с другими людьми, достигать в 
нём взаимопонимания, находить общие цели и сотрудничать для их 
достижения;

• развитие компетенций сотрудничества со сверстниками в 
образовательной, учебно-исследовательской и проектной деятельности;

• осознание значения семьи в жизни человека и общества, принятие 
традиционных ценностей семьи, формирование ответственного 
отношения к своей семье;

• готовность и способность к образованию и самообразованию на 
протяжении всей жизни; сознательное отношение к непрерывному 
образованию как условию успешной профессиональной деятельности;

• осознанный выбор предпринимательства как путь и способ реализации 
собственных жизненных планов;

• потребность трудиться, уважение к труду, добросовестное, 
ответственное и творческое отношение к трудовой деятельности.

4.2. Метапредметные результаты.
4.2.1. Регулятивные универсальные учебные действия.
Выпускник научится:

• ставить и формулировать собственные задачи в образовательной 
деятельности и жизненных ситуациях;

• самостоятельно определять цели и оценивать ресурсы, необходимые 
для достижения поставленной цели;

• выбирать путь достижения цели, планировать решение поставленных 
задач, оптимизируя материальные и нематериальные затраты;

• организовывать эффективный поиск ресурсов, необходимых для 
достижения поставленной цели;

• сопоставлять полученный результат деятельности с поставленной 
целью.

4.2.2. Познавательные универсальные учебные действия.
Выпускник научится:
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• искать и находить обобщённые способы решения задач, в том числе 
осуществлять развёрнутый информационный поиск и ставить на его 
основе новые (учебные и познавательные) задачи;

• критически оценивать и интерпретировать информацию с разных 
позиций;

• различать возможные варианты организации продаж;
• объяснять, что такое дифференциация продукта;
• отличать бренд от обычного наименования продукта;
• определять необходимые ресурсы для создания бизнеса;
• различать потенциальные источники финансирования на этапе 

создания бизнеса;
• различать организационно-правовые формы предприятия с
• точки зрения их преимуществ и недостатков для ведения бизнеса;
• рассчитывать выручку от продаж и издержки производства;
• различать постоянные и переменные издержки;
• рассчитывать прибыль и налог на прибыль:
• различать варианты использования прибыли;
• оценивать предпочтительность использования той или иной схемы 

налогообложения бизнеса;
• рассчитывать точку безубыточности предприятия;
• анализировать простейшие финансовые показатели деятельности 

фирмы;
• объяснять социально-экономическую роль и функции 

предпринимательства;
• понимать необходимость соблюдения обязанности по уплате налогов;
• анализировать информацию о бизнесе из адаптированных источников 

различного типа.
• находить и приводить критические аргументы в отношении действий и 

суждений другого; спокойно и разумно относиться к критическим 
замечаниям в отношении собственного суждения;

• выходить за рамки учебного предмета и осуществлять 
целенаправленный поиск возможностей для широкого переноса 
средств и способов действия;

• менять и удерживать разные позиции в познавательной деятельности.

4.2.3. Коммуникативные универсальные учебные действия.
Обучающийся научится:

• осуществлять деловую коммуникацию со сверстниками (как внутри 
образовательной организации, так и за её пределами), подбирать 
партнёров для деловой коммуникации, исходя из соображений 
результативности взаимодействия, а не личных симпатий;
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• при осуществлении групповой работы быть как руководителем, так и 
членом команды в разных ролях (генератор идей, исполнитель, 
выступающий ит. д.);

• координировать и выполнять работу в условиях реального, 
виртуального и комбинированного взаимодействия;

• развёрнуто, логично и точно излагать свою точку зрения с 
использованием адекватных (устных и письменных) языковых средств;

• выстраивать деловую и образовательную коммуникацию, избегая 
личностных оценочных суждений.

4.3. Предметные результаты.
4.3.1. Обучающийся на базовом уровне научится:

• отличать предпринимательскую деятельность от работы по найму;
• развивать в себе необходимые качества для предпринимательской 

деятельности и приобретать недостающие навыки;
• выделять круг вопросов, которые надо обдумать при создании своего 

бизнеса, а также типы рисков, такому бизнесу угрожающие;
• находить актуальную информацию по стартапам и ведению бизнеса;
• находить идеи для собственного дела;

4.3.2. Обучающийся на базовом уровне получит возможность научиться:

• проводить анализ преимуществ и недостатков предпринимательской 
деятельности;

• формулировать бизнес-идею;
• оценивать спрос на новый продукт (размер рынка);
• анализировать конкурентную среду;
• использовать в повседневной жизни приобретённые ключевые 

компетенции при выполнении учебно-групповых проектов;
• отделять основную информацию от второстепенной, критически 

оценивать достоверность полученной информации;
• применять полученные теоретические и практические знания для 

определения экономически рационального поведения;
• сопоставлять свои потребности и возможности, оптимально 

распределять свои денежные средства;
• грамотно применять полученные знания для оценки собственных 

действий в качестве предпринимателя, члена семьи и гражданина;
• объективно оценивать эффективность деятельности предприятия;
• использовать приобретённые знания для выполнения практических 

заданий, основанных на ситуациях, связанных с ведением бизнеса:
• использовать знания о маркетинговых коммуникациях в реальной 

жизни;
• выявлять профиль потенциального клиента;
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• применять полученные теоретические и практические знания для 
эффективного использования социально-экономической роли 
предпринимателя.

V. Содержание учебного предмета «Бизнес технологии»
1. Введение в курс «Бизнес технологии», 1 час.
2. Создание нового бизнеса: а вы к этому готовы? 3 часа.

Бизнес, предпринимательство. Преимущества и недостатки 
предпринимательской деятельности. Качества, которыми должен обладать 
предприниматель. Проблемы, с которыми сталкивается предприниматель. 
Задачи, которые должен решать предприниматель.

3. Если идти в бизнес, то с какой идеей? 4 часа.
Причины неудач новых бизнес-проектов. Факторы успешности нового 
продукта. Ценностная лестница. Совокупная ценность продукта для 
потребителя. Совокупные издержки потребителя. Основа для бизнес-идеи: 
сам продукт, услуги, сопровождающие продукт, нематериальные атрибуты 
фирмы и продукта. Дифференциация продукта.
4. Идея есть. А можно ли из нее сделать бизнес? 4 часа.

Бизнес-план: зачем он нужен. Структура бизнес-плана. Оценка размера 
рынка: определение количества потенциальных клиентов, учёт конкурентов, 
оценка потенциальной выручки. План маркетинга: ответы на семь вопросов. 
Расходы на маркетинг.
5. Как организовать первые продажи и добиться их роста. 4 часа.
Особенности продаж для нового предприятия. Модель продаж. Профиль 
будущего клиента. Позиционирование. Генерация лидов. Ценообразование. 
Варианты организации продаж. Прямые продажи. Непрямые продажи. 
Розничная торговля. Оптовая торговля. Интернет-магазины. Техники продаж. 
Мониторинг информации о продажах.
6. Реклама и бренд- как с этим справиться стартапу? 4 часа.
Бренд как средство увеличения продаж. Отличие бренда от наименования 
продукта. Модель эффективного построения бренда. Техники рекламы 
продукта для стартапа. «Маркетинг из уст в уста» и интернет-блогеры. 
Инструменты «маркетинга из уст в уста». Вирусный маркетинг Клановый 
маркетинг. Дневники бренда.
7. Деньги для нового бизнеса: сколько их нужно? 4 часа.
Финансовые аспекты бизнеса. Обеспечение кредита. Финансовый план. 
Затраты на запуск бизнеса. Предоплаченные расходы. Расходы на ведение 
бизнеса. Денежные потоки в бизнесе. Операционная безубыточность.
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8. Где взять деньги для нового бизнеса? 4 часа.

Источники финансирования запуска бизнеса: их достоинства и недостатки. 
Банковские кредиты. Государственные и негосударственные центры и 
программы поддержки малого бизнеса. Внешние инвесторы. «Бизнес- 
ангелы». Краудфандинг. Собственные сбережения. Бизнес-инкубаторы.
9. Анализ «Издержки - объёмы - прибыль». Путь до точки безубыточности. 4 
часа.

Точка безубыточности. Постоянные издержки. Переменные издержки. 
Средние переменные издержки. Маржа. Пример расчёта точки 
безубыточности. Графическое представление точки безубыточности. Запас 
финансовой безопасности.

10. Обобщение и повторение изученного по предмету. 1 час.

VI. Описание учебно-методического и материально-технического 
оснащения по учебному предмету «Бизнес технологии»

1. Липсиц И., Савицкая Е. Твой путь в мир бизнеса: пособие для 
учащихся 10-11 классов. - М.: ВИТА-ПРЕСС, 2021.

2. Савицкая Е. Программа и методические рекомендации к учебному 
курсу «Предпринимательство для начинающих». - М.: ВИТА-ПРЕСС, 
2021.

3. Загривная Т. 10 уроков предпринимательства. Из опыта работы 
учителя. - М.: ВИТА-ПРЕСС, 2021.

4. Бахарева М., Маслаков Д. Кейсы. Вызовы предпринимателям. - М.: 
ВИТА-ПРЕСС, 2021.

5. Мещерская О. Стартап. Как создать? - М.: ВИТА-ПРЕСС, 2021.

Для проведения уроков могут потребоваться:

• персональные компьютеры или планшеты;
• мультимедийный проектор и экран;
• маркерная или интерактивная доска;
• подключение компьютеров к сети Интернет.

VII. Календарно-тематическое планирование предмета «Бизнес 
технологии»

№ 
п/п

Название модуля, темы Кол-во
часов

Дата 
проведения 

по плану

Дата 
проведения по 

факту

1. Введение, 1 час
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1 Принципы, цели и задачи построения 
предмета «Бизнес технологии».

1

2. Создание нового бизнеса: а вы к этому 
готовы? 3 часа

2-3 Создание нового бизнеса: а вы к этому 
готовы?

2

4 Презентация учебных индивидуальных 
групповых проектов - Идеи собственного 
бизнеса. Обоснование идеи, оценка 
возможностей и т.д.

Оценка уровня личной готовности нести риск 
ведения своего дела

1

3. Если идти в бизнес, то с какой идеей? 4 
часа

5 Факторы успешности и причины неудач 
бизнес-проектов.

1

6 Основа для бизнес-идеи. 1

7 Совокупная ценность продукта. 
Дифференциация продукта.

1

8 Урок-практикум «Бизнес-идея»

Продолжение и развитие:

Идеи собственного бизнеса.

Обоснования идеи, оценка возможностей и 
т.д.

Оценки уровня личной готовности нести риск 
ведения своего дела

1

4. Идея есть. А можно ли из нее сделать 
бизнес? 4 часа

9-
10

Бизнес-план. 2

11-
12

Маркетинг. 2

5. Как организовать первые продажи и 
добиться их роста. 4 часа
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13-
14

Особенности продаж для нового предприятия. 
Различные модели продаж.

2

15-
16

Ценообразование. 2

6. Реклама и бренд - как с этим справиться 
стартапу? 4 часа

17 Бренд как средство увеличения продаж. 1

18 Техники рекламы продукта для стратапа. 1

19- 
го

Творческая работа «Реклама и бренд».

Реклама собственного бизнеса- макет, слэнг, 
буклет и т.д.

Размещение собственной рекламы - носители 
и канали продвижения

2

7. Деньги для нового бизнеса: сколько их 
нужно? 4 часа

21 Финансовые аспекты бизнеса. 1

22 Затраты на запуск нового бизнеса. 1

23 Текущие расходы на ведение уже 
запущенного бизнеса.

1

24 Презентация ученических проектов.

План привлечения средств в бизнес идею

1

8. Где взять деньги для нового бизнеса? 4 
часа

25-
27

Источники финансирования новых бизнес- 
проектов.

3

28 Стоимость различных источников 
финансирования новых бизнес проектов. 
Расчеты и выбор варианта финансирования

1

9. Анализ «Издержки - объёмы - прибыль». 
Путь до точки безубыточности. 4 часа

29 Постоянные и переменные издержки. 1
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30-
31

Объем продаж. Точка безубыточности. 2

32 Запас финансовой безопасности. 
Минимальный объем продаж, максимальный 
объем продаж. Расчеты по проекту.

1

33 10. Обобщение и повторение изученного по 
предмету. 1 час

1

34 Резерв 1 час 1

ФОРМЫ И МЕТОДЫ ОРГАНИЗАЦИИ УЧЕБНО-ПОЗНАВАТЕЛЬНОЙ 

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

При организации курса «Бизнес технологии» целесообразно 
использовать следующие формы занятий.

Портфолио - это оформленное собрание фотографий, документов, 
образцов работ, проектов, т. е. самопрезентация образовательных 
достижений. Цель проведения мастерской и выставок портфолио - 
осознание школьниками своих образовательных достижений, расширение 
опыта в области управления личными финансами, определение 
образовательных продуктов, которые могут быть созданы и размещены в 
портфолио по финансовой грамотности.

На занятиях школьники выдвигают свои версии (почему следует 
создать раздел «Бизнес технологии», в какие существующие разделы 
портфолио поместить материалы, свидетельствующие о различных 
достижениях в курсе), указывают разделы портфолио, в которые будут 
размещены творческие, исследовательские работы, награды и отзывы.

Можно выделить следующие основные этапы мастерской и выставок 
портфолио.

1. Создание положительной мотивации к пополнению портфолио как 
способу представления своих достижений. Работа с материалом по темам 
(с таблицами по возможным доходам и расходам семьи, со справочниками 
заработных плат, стоимостей товаров в регионе и т. д.) и оформление 
аналитического текста, таблицы, диаграммы, сметы, решения, проекта и т. 
Д.

2. Презентация портфолио перед всеми участниками мастерской с 
целью сравнения своей работы с работами других учеников, а также 
улучшения и дополнения её (при необходимости).

3. Участие в презентации разделов портфолио по финансовой 
грамотности (текстов, рисунков, схем и т. д.) в формате выставки.

4. Рефлексия, самоанализ. Анализ способа достижения результата, 
испытанных чувств.
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Практикум - это форма организации учебного занятия, 
направленная на практическое усвоение какого-либо вопроса курса; 
используется для формирования определённых умений и компетенций. 
Цель практикума заключается в выполнении практических заданий 
тренировочного характера, в освоении умения применять знания из 
области финансов для решения реальных финансовых задач, в овладении 
приёмами и способами работы с понятиями, таблицами, справочниками, в 
освоении умения устанавливать связи между различными 
экономическими понятиями, иллюстрировать теоретические положения 
самостоятельно подобранными примерами.

Практикум может быть организован как в индивидуальной, так и в 
групповой форме в зависимости от этапа, целей и уровня освоения темы 
школьниками. В ходе практикума могут быть организованы следующие 
ситуации:

• индивидуальное решение учениками конкретных финансовых задач 
с поиском информации (статистических данных, нормативных 
документов и т. д.) на сайтах финансовых организаций, пенсионного 
фонда, налоговой службы и др.;

• коллективное обсуждение процедуры решения этих задач, 
выявление типичных «ошибок мышления» при их решении, нахождение 
способов недопущения ошибок;

• взаимопроверка правильности полученных результатов, 
правильности и точности выполнения процедуры решения частных 
финансовых задач.

Учебные кейсы (проекты), которые используются в данном курсе, 
предполагают ситуации из реальной жизни с разработанными к ней 
вопросами. Для детей ситуация максимально приближена к реальной, но 
является упрощённой.

Мини-исследование - это форма организации учебного занятия, 
реализуемая на основе технологии исследовательской деятельности. 
Проводится как индивидуально, так и с подгруппой учеников.

Любое исследование предполагает определение цели, постановку 
проблемного вопроса, выдвижение гипотезы и её проверку, сбор, 
обработку и анализ информации и оценку полученных результатов. В 6 - 
7 классах возможна организация более полного исследования, которое 
предполагает работу с разными источниками информации, а не с одним- 
двумя, как в 5 классе, анализ статистических данных, проведение опросов, 
интервью, оформление списка источников и представление результатов в 
виде развернутого текста, устного сообщения с презентацией или в виде 
доклада, а не в виде таблицы, графика или короткого доклада, основных 
выводов.

Занятие-игра - это форма организации учебной деятельности, 
направленной на освоение школьниками практического опыта 
взаимодействия в области семейных (личных) финансов в имитационной 
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игровой ситуации. Каждое подобное занятие имеет как игровую, так и 
образовательную цель и проходит по определённым правилам, которые 
сообщаются участникам.

Правила определяют действия каждого участника игры и их 
взаимодействие. В рамках игры, учащиеся выполняют следующие 
действия:

1) выбирают игровые роли - например, членов семьи (мама, папа, 
бабушка, дедушка, сын, дочь), продумывают «свои» желания, поступки в 
соответствии с ролью;

2) совершают игровые действия (например, обсудить с членами семьи:
а) доходы «семьи» в ситуации, когда кто-то заболел, вышел на 

пенсию, начал учебу в вузе на платной основе и т. д., возможности 
получения новых источников доходов;

б) расходы «семьи» в разных ситуациях: предстоящий совместный 
отдых, необходимость совершения крупной покупки и т. д.;

в) налоги «семьи»: подсчитать общую сумму, выплачиваемую 
семьей, способы контроля за уплатой налогов, что и каким образом семья 
получает за счёт выплачиваемых налогов и т. д.);

3) участвуют в групповой работе по игровому заданию (например,
а) изучают источники информации по средним заработным платам, 

ценам на различные товары и нормам их потребления, по различным 
видам и объёмам налоговых выплат, размерам оплат коммунальных услуг 
и т. д.;

б) проводят мозговой штурм: какие доходы, расходы, налоги могут 
быть в условной семье, уточняют заданную семейную ситуацию;

в) участвуют в межгрупповой дискуссии: выступления от имени 
«семей» с представлением результатов групповой работы и ответов на 
вопросы, оценка работы «экспертами»);

4) по-настоящему взаимодействуют с играющими, которые 
исполняют свои роли: «родители» ведут себя как взрослые, 
ограничивают желания
«детей», аргументируют свои решения; «дети» руководствуются своими 
желаниями, эмоциями;

5) воспроизводят область семейных и личных отношений по 
вопросам бюджета.

Учитель перед началом игры проводит инструктаж: как должны 
вести себя родители в роли детей, как должны вести себя дети в роли 
родителей, какова общая цель, какие ситуации предстоит проиграть.

В конце игры подводится итог: чему в этой игре научились? что 
стало личным образовательным достижением участия в игре? как можно 
представить результаты игры в своём портфолио? Производится 
самооценка и взаимооценка участия в игре.

Учебная экскурсия - цель её заключается в обеспечении условий 
для непосредственного ознакомления с финансовыми организациями,
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пенсионным фондом, страховыми компаниями и банками.
Примерная структура занятия в форме учебной экскурсии такова.
1. Мотивация. Учитель заинтересовывает школьников экскурсией, 

определяет задания: выяснить ответы на вопросы и подготовить краткий, 
понятный и наглядный отчёт по своему вопросу.

2. Формулировка целей и задач. Учитель вместе с учащимися 
определяет, какой результат должен быть получен в ходе экскурсии - 
например, понаблюдать, как работает финансовая организация, узнать 
отдельные аспекты её деятельности, найти ответ на свой вопрос (тему), 
проанализировать результаты экскурсии и оформить отчёт.

3. Проведение экскурсии. Участие в экскурсии, набор материалов, 
информации по своему вопросу или заданию.

4. Оформление результатов. По материалам экскурсии может быть 
организована выставка, проведено специальное занятие. Собранные на 
экскурсии материалы можно включить в портфолио или представить их в 
формате отчёта, сочинения, схем, таблиц и т. д.

5. Анализ. На данном этапе учащиеся определяют, что удалось 
узнать, понять во время экскурсии, чем она оказалась интересна и полезна. 
Благодаря анализу полученные на экскурсии сведения включаются в 
общую систему знаний школьников.

Учебное проектирование - одна из личностно ориентированных 
технологий, интегрирующая в себе проблемный подход, групповые 
методы, рефлексивные, исследовательские и поисковые методы.

Цель использования учебного проектирования заключается в 
вовлечении школьников в процесс изучения реальных жизненных 
ситуаций в области финансов, в формировании активной жизненной 
позиции и ответственности. Учебное проектирование в курсе - это 
совместная учебно-познавательная, творческая или игровая деятельность 
учащихся-партнеров, имеющих общую цель и согласованные способы 
деятельности, которая направлена на достижение общего результата по 
решению какой-либо практической проблемы, значимой для участников 
проекта.

Учебный мини-проект обязательно должен иметь ясную, реально 
достижимую цель и чёткий план действий. Реализация плана работы над 
проектом обычно включает: выбор темы проекта, которая имеет реальную 
практическую значимость и интересна участникам проектной группы; 
обсуждение, каким будет проектный продукт (например, газета, 
справочник, полезные советы, инфографика и др.), как его подготовить; 
подготовка проектного продукта в группе; публичное представление 
(защита) подготовленного проектного продукта.

В ходе презентации школьники не только раскрывают ход работы и 
показывают её результаты, но и демонстрируют собственные знания и 
опыт в решении проблемы, приобретённую компетентность. Элемент 
самопрезентации - важнейшая сторона работы над проектом, которая 
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предполагает рефлексивную оценку школьниками всей проделанной 
работы и приобретённого опыта.

МЕТОДИКА ОЦЕНИВАНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ
ДОСТИЖЕНИЙОСНОВНЫМ ОБЪЕКТОМ ОЦЕНКИ ПРИ 
ОСВОЕНИИ КУРСА «ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ» ЯВЛЯЮТСЯ 
ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ДОСТИЖЕНИЯ УЧАЩИХСЯ - КАЧЕСТВО 
СФОРМИРОВАННЫХ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ, 
КОТОРЫЕ В СООТВЕТСТВИИ С ФГОС ООО ВКЛЮЧАЮТ 
ЛИЧНОСТНЫЕ, МЕТАПРЕДМЕТНЫЕ И ПРЕДМЕТНЫЕ 
ДОСТИЖЕНИЯ.

Особенность оценивания результатов освоения дополнительной 
образовательной программы заключается в оценке образовательных 
достижений, обучающихся в области их финансовой грамотности, что не 
должно быть связано с оценкой успеваемости.

Специфика дополнительного образования определяет две 
принципиальные характеристики оценивания образовательных 
достижений учащихся, осваивающих курс «Финансовая грамотность»:

• личностные достижения обучающихся как позитивно значимые 
изменения качества личности, которые возникают в ходе становления 
финансовой грамотности школьников;

• способы оценивания, которые ориентированы на создание 
ситуаций, приближенных к реальной жизни, где 
учащиеся могут

продемонстрировать применение своих знаний и умений, опыт 
грамотного финансового поведения.

Данные особенности оценивания в системе дополнительного 
образования, а также требования ФГОС ООО, которые, в частности, 
исключают персонифицированную оценку личностных достижений, 
обусловливают приоритетное использование при оценивании результатов 
освоения программы «Финансовая грамотность» самооценки и 
портфолио. Оценка педагогом образовательных достижений учащихся 
становится инструментом определения направлений корректировки и 
развития компетенций, в том числе самооценки и оценки на основе 
портфолио.

Самооценка предполагает рефлексивную оценку учащимся (сначала 
с помощью учителя) своего продвижения в достижении планируемых 
результатов и корректировку своей образовательной деятельности. 
Организация самооценки включает ряд этапов.

1. Совместно с педагогом и классом вырабатываются критерии 
оценки того или иного задания. Важно, чтобы критерии отражали процесс 
и результаты деятельности по выполнению задания, т. е. образовательные 
результаты.

2. На основании разработанных критериев учащиеся оценивают
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процесс и результаты деятельности, обосновывают свою оценку.
3. Педагог оценивает процесс и результаты деятельности учащегося 

по тем же критериям, обосновывает свою оценку.
4. Осуществляется согласование оценок.
Особое значение в оценивании имеет портфолио, которое 

представляет собой форму накопительной системы оценки и позволяет 
продемонстрировать целостную картину объективного продвижения 
учащегося в области становления его финансовой грамотности. В то же 
время портфолио является и средством формирования у 
учащихся объективной самооценки, помогает учиться анализировать 
собственную работу. Использование портфолио как средства оценивания 
образовательных достижений по курсу осуществляется на основе 
разработанных критериев. Оценка проектов портфолио может быть 
дуальной - «зачёт/незачёт» - или выражена в баллах по специально 
разработанной шкале.

Рефлексия и оценка достижений с помощью материалов портфолио 
позволяют не только зафиксировать и осмыслить значимые изменения 
личности учащегося, которые происходят в ходе развития его финансовой 
грамотности, но и скорректировать процесс освоения курса. Рефлексию, 
оценку и презентацию портфолио целесообразно осуществлять не на 
каждом занятии, а в конце крупного раздела или после появления 
значимого продукта и проводить как в малой группе, так и 
индивидуально.

Оценивание достижений школьников при изучении курса 
предусматривает текущую, промежуточную и итоговую оценку.

Текущее оценивание предназначено для контроля планируемых 
результатов на каждом занятии. Текущая оценка носит формирующий 
характер, т. е. помогает учащимся выявлять и осознавать собственные 
затруднения в освоении содержания программы и на этой основе 
стимулирует учащегося к развитию собственной финансовой 
грамотности. Объектом текущей оценки являются результаты выполнения 
учащимися практических заданий (решения задач и кейсовых ситуаций), 
их участия в дискуссиях, устных выступлениях, играх, тренингах, а также 
выполнения заданий, помещенных в рабочую тетрадь.

Промежуточное оценивание предназначено для комплексной 
оценки достижения планируемых результатов в конце крупных тем. В 
ходе презентации и защиты учебных проектов объектом промежуточного 
оценивания являются аналитические материалы, отчёты о проведённых 
мини-исследованиях, стендовые доклады, учебные проекты, а также сама 
их защита (устная презентация, умение отвечать на вопросы и пр.). На 
занятиях в ходе обобщения результатов изучения разделов курса, 
учащиеся выполняют контрольную работу.

Итоговое оценивание предназначено для принятия решения по 
вопросу качества сформированных результатов в ходе изучения 
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программы. Оно осуществляется на специальном занятии с 
использованием материалов портфолио, а также на занятии итогового 
контроля, где учащиеся выполняют итоговую контрольную работу, 
включающую задания разных типов и уровней сложности.

В курсе «Бизнес технологии» могут быть использованы такие формы 
подведения итогов реализации программы, как выставки портфолио, 
олимпиады, учебно-исследовательские конференции и т. д. Итоговая 
оценка качества освоения программы складывается из трёх составляющих 
- самооценки учащегося, оценки портфолио другими обучающимися и 
оценки педагога.

Оценивание результатов освоения курса «Бизнес технологии» 
осуществляется на безотметочной основе согласно 
критериям, выработанным совместно с учителем и учащимися. Оценка 
должна содержать качественные суждения об уровне соответствия тем 
или иным критериям.

Сообразно с уровневым подходом к планируемым результатам, 
представленным в данной программе, оценивание образовательных 
достижений осуществляется на двух уровнях - базовом и повышенном. 
При этом считается, что учащийся освоил программу «Бизнес 
технологии» в случае, если он достиг базового уровня.

По результатам итогового оценивания может быть сделан один из 
трёх выводов:
1) результаты сформированы на базовом уровне, программа освоена 
на базовом уровне (что соответствует планируемым результатам 
блока «Учащийся научится»);

2) результаты сформированы выше базового уровня, программа 
освоена на повышенном уровне (что соответствует планируемым 
результатам блока
«Учащийся получит возможность научиться»);

3) результаты сформированы ниже базового уровня, программа не 
освоена.
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